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Rentowny i stabilny system franczyzowy
oparty na doswiadczeniu w zarzadzaniu
ponad 200 aptekami wtasnymi.

Szanowni Panstwo,

Branza farmaceutyczna w Polsce ciggle sie rozwija i modernizuje, a chcac sprostac coraz to nowym
oczekiwaniom Pacjentow, oferuje nie tylko farmaceutyki, ale rowniez szereg produktow specjalistycz-
nych zwigzanych z urodg, kosmetykg czy tez zdrowym trybem zycia.

Apteki pojawiajg sie w kazdym miejscu proponujgc Klientom rabaty i atrakcyjne ceny, fachowg oraz pro-
fesjonalng porade, dtuzsze godziny otwarcia. Tak duze nasycenie placowkami aptecznymi we wszyst-
kich typach miast, agresywne dziatania konkurencyjne oraz rosngca swiadomosc¢ Pacjentow zmuszajg
jednak wtascicieli aptek do podejmowania zdecydowanych krokow w celu utrzymania obecnej pozycji
na lokalnym rynku.

Automatycznie pojawit sie wiec nowy trend — konsolidacja, czyli tworzenie sieci aptek w celu wytworze-
nia narzedzi do skutecznych negocjacji handlowych z producentami, zapewnienia najwyzszej jakosci
obstugi dla Pacjentow, ale tez wzmocnienia marki. Silna i rozpoznawalna marka, ujednolicone zasady
powodujgce, ze cena danego leku jest identyczna w kilku czy kilkunastu placowkach, sprawiajg, ze
pojedynczemu detaliscie trudno jest utrzymaé konkurencyjnos¢ rynkowg i sprosta¢ coraz wiekszym
oczekiwaniom Pacjentow.

Na rynku pojawity sie, wiec roznorodne programy lojalnosciowe, ale tez bardziej bezpieczna i przy-
noszgca wymierne korzysci propozycja wspotpracy - franczyza. Wychodzgc naprzeciw oczekiwaniom
rynku, ale przede wszystkim witascicieli aptek oraz Pacjentow firma Mediq Polska opracowata atrak-
cyjng propozycje umowy franczyzowej, opartg na partnerstwie i przynoszgcg obydwu stronom umowy
znaczace korzysci.

Opracowany przez ACP Pharma S.A. i Mediq Polska Sp. z 0.0. koncept biznesowy Aptek Mediq jest
rozwijany w Polsce i rownolegle w Holandii, gdzie za jego rozwoéj odpowiedzialna jest spotka ,matka”
Grupy Kapitatowej Mediqg NV — firma ze 120-letnig tradycjg w zakresie farmacji i handlu.

Serdecznie zapraszamy do zapoznania sie z ponizszym folderem, majgc nadzieje, ze oferta franczyzowa
firmy Mediq Polska Sp. z 0.0. okaze sie dla Panstwa atrakcyjng i zachecajgcg do wspotpracy propozycja.

Janusz Pietruszka

Prezes Zarzadu Grupy Kapitalowej ACP Pharma S.A.
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Franczyza Mediqg sposobem na silng
| rentowng Apteke.

Szanowni Panstwo,

Chciatbym Panstwu przedstawi¢ propozycje wspotpracy franczyzowej firmy Mediq Polska Sp. z o.o.
Niniejsza oferta zostata przygotowana wraz z pomocg profesjonalnej firmy zewnetrznej, specjalisty
w zakresie tworzenia i funkcjonowania systemow franczyzowych.

Po niespetna dwoch latach konsultacji i intensywnej pracy nad poznaniem potrzeb i oczekiwan naszych
przysztych partnerow biznesowych, czyli Panstwa zostat opracowany rentowny i bezpieczny system fran-
czyzowy sieci Aptek Mediq.

Przygotowany przez nas produkt jest produktem nowatorskim, jak na polskie warunki, a jednoczesnie
jednak czerpie z tradycji i przyzwyczajen zarowno wtascicieli aptek, jak i Klientow, ktorzy przez lata mieli
szanse przywigzac sie do ulubionej apteki. Tworzgc oferte opieraliSmy sie na trzech filarach: najlepszych
Swiatowych wzorcach franczyzowych, doswiadczeniu w prowadzeniu hurtu aptecznego i najwazniejszym:
sprawdzonym, wcigz doskonalonym modelu prowadzenia wtasnej apteki (ponad 200 aptek wiasnych
zlokalizowanych w duzych i matych miastach o rozpietosci od Szczecina do Rzeszowa i z Gdanska do
Krakowa).

Przede wszystkim postawiliSmy na przejrzystg, a zarazem bardzo rzetelng procedure weryfikowania po-
tencjalnych Franczyzobiorcow. Jej nadrzednym zatozeniem jest doktadne ocenienie szans i zagrozen
wynikajgcych z uruchomienia i prowadzenia franczyzowej apteki. Sktada sie na nig wiele czynnikow takich
jak: wysokos¢ obrotow, spodziewany rozwoj w perspektywie kolejnych 5 lat, lokalizacja, oraz wiele innych,
ktore majg swoje przetozenie na koncowy sukces przedsiewziecia. Przedstawiamy kandydatowi na Fran-
czyzobiorce projekcje finansowsg i dopiero po jej prezentacii, obie strony (Franczyzodawca i Franczyzo-
biorca) racjonalnie sg w stanie podjg¢ decyzje o podpisaniu umowy i rozpoczeciu wspotpracy w ramach
systemu franczyzowego.

Gtownym celem firmy Mediq Polska jest przede wszystkim nawigzanie partnerskiej wspoétpracy.

Ponizej przedstawiliSmy Panstwu naszg propozycje odnosnie oferty franczyzowe;.
Serdecznie zapraszamy do zapoznania si€ z jej trescia.

Mikotaj Natecz

Dyrektor ds. Rozwoju Biznesu Mediq Polska Sp. z o.o.
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Grupa Kapitatowa ACP Pharma S.A. —

kim jestesmy?

ACP Pharma S.A. jako jeden z liderow dystrybuciji produktow farmaceutycznych
na rynku polskim dziata w trzech kanatach dystrybucji: przed - hurt, hurt i detal.

ACP Pharma S.A. $wiadczy ustugi z zakresu dystrybucji produktow leczniczych
i wyrobow medycznych na rzecz aptek, hurtowni, szpitali, jak rowniez ustugi logi-
styczne na rzecz producentow z branzy farmaceutycznej. Firma wraz ze spotka-
mi zaleznymi Cefarmem Rzeszow oraz Cefarmem Zielona Géra — poprzez sie¢
10 regionow sprzedazy, wspotpracuje z aptekami z catej Polski.

ACP Pharma posiada aktualnie okoto 12.000 pozycji asortymentowych poczgw-
szy od lekow OTC po preparaty najnowszej generacji przeznaczone do leczenia
specjalistycznego. Dostarcza produkty do okoto 3500 aptek, 90 hurtowni farma-
ceutycznych i okoto 230 szpitali na terenie catej Polski. W ramach Swiadczo-
nych ustug ACP Pharma wspoétpracuje z ponad 600 polskimi i zagranicznymi
dostawcami i producentami. Dostawy produktow do aptek i szpitali realizowane
sg nawet kilka razy dziennie. Spotka posiada rowniez dwanascie magazynow
- 0 fgcznej powierzchni okoto 40 000 m?.

Apteki Mediq - to sie¢ aptek obejmujgca swoim zasiegiem catg Polske, zarza-
dzana przez powstatg w 2008 roku spotke Mediq Polska Sp. z 0.0. Sie¢ aptek
Mediq liczy obecnie ponad 200 placéwek zlokalizowanych w duzych, srednich
i matych miastach kraju w roznorodnych lokalizacjach (ulicznej, osiedlowej, szpi-
talnej i w centrach handlowych) tak, aby jak najlepiej dotrze¢ do Pacjenta.
Medig Polska Sp. z 0.0. jest odpowiedzialna za catoksztatt wynikow operacyj-
nych i ekonomicznych catej sieci, jak i jej pojedynczych placowek, dajgc silne
podstawy do osiggniecia trwatej przewagi konkurencyjnej w lokalnym otocze-
niu.

Jezeli szukasz profesjonalizmu MEDIQ jest tego gwarancja.

Apteki Mediq to przede wszystkim:

v Profesjonalne podejscie do zdrowia
Indywidualne podejscie do Pacjenta
Fachowe porady
Uczciwos¢
Szybka i mita obstuga Pacjentéow
Dtugie godziny otwarcia

Atrakcyjna przestrzen apteczna
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Szeroki asortyment produktow farmaceutycznych i urzgdzen medycznych.

Jakosc¢ obstugi,
indywidualne
podejscie do Pacjenta,
potgczenie tradyciji

Z nowoczesnoscig to
sita Aptek Mediq.
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B Franczyza - co to jest?

Partnerski, oparty na $cistej wspotpracy program pomiedzy niezaleznymi podmiotami gospodarczymi.

Franczyzodawca nadaje Franczyzobiorcom prawo do korzystania z jego koncepcji biznesowej i znaku towaro-
wego, a takze do korzystania ze statej pomocy handlowej i technicznej, a jednoczesnie naktada obowigzek pro-
wadzenia dziatalnosci zgodnie z jego koncepcjg. Dawca licenciji, jako wtasciciel znaku towarowego, udostepnia
jednoczes$nie swoje know-how tak, aby wspolnie budowac silng marke.

Dlaczego franczyza jest dobrym rozwigzaniem?
Rozpoznawalna marka, bezpieczenstwo, wieksze mozliwosci
biznesowe to gtowne zalety franczyzy.

Rynek farmaceutyczny w Polsce charakteryzuje sie

A A duzg dynamikg wzrostu, co wigze sig rowniez z po-
wstawaniem nowych aptek. Konkurencja wymusza
rabaty cenowe, Pacjenci oczekujg fachowej obstugi

o> N i porady, ale tez ciggtego poszerzania asortymentu nie
e ;12' e ))z: tylko o produkty medyczne,’ale rowniez kosmetyczne
g (;_;) e A 5 czy spozywcze dla diabetykow.
ofa Mediq X , : :
xZ o Tak szerokie portfolio produktow w aptece wymusza
%’3 % § na jej wtascicielu koniecznos¢ dokonania segmentaciji,
§ Program lojalnosciowy = czyli podjecia decyzji o utr;ymanlu jak najbardziej ren-
8 I L > townego asortymentg, p.rzyjednoczesnyn.w za(?howanlu,
3 = a nawet powiekszaniu liczby statych Pacjentéw, wpro-
3’) P : ; 2 wadzeniu nowych ustug, opieki farmaceutycznej,
> romocie hur'ngm sktadajgcych sie na know-how prowadzenia biznesu
’ (Ofensywa Cenowa i inne oferty
pakietowe, rabatowe) aptecznego.
. , : Stad tez, jednym z kierunkéw dalszego rozwoju de-
Dystrypuqa produktow Igcznlczych talicznego rynku farmaceutycznego w Polsce bedzie
z hurtowni farmaceutycznej ACP Pharma franczyza, czyli transfer do niezaleznych aptek spraw-

dzonej i przetestowanej w zroznicowanych warunkach
rynkowych koncepcji dziatalnosci, w celu zmniejszenia
ryzyka ekonomicznego prowadzenia apteki, jak i osig-
gania zadowalajgcych wynikow sprzedazowych.

Rys. Piramida atrakcyjnosci.

Franczyza, jako bezpieczna forma biznesu, ktéra ma przynosi¢ korzysci
obydwu stronom Umowy, utatwia wejscie na rynek poczatkujgcym przed-
siebiorcom, ale tez partnerom dziatajgcym na rynku od wielu lat. Z jednej
strony franczyza zapewnia swobode dziatania, z drugiej strony poprzez wy-

System franczyzowy
Mediq to przede
wszystkim gwarancja

Nasze know - how oraz opracowana
| sprawdzona strategia marketingowa
to gwarancja wolnego czasu naszych

Partnerow.

Z punktu widzenia wtasciciela pojedynczej apteki trzeba, wiec szukac
bezpiecznych i sprawdzonych w wielu warunkach perspektyw rozwoju
utrzymywania dobrych relacji z dostawcyg produktow farmaceutycznych,
zapewnienia sobie odpowiedniego poziomu promocji i reklamy, a takze,
co niezwykle wazne, biezgcego dostepu do wiedzy farmaceutycznej i biz-
nesowej.

Aby jednoczesnie nie wigzato sie to z istotnym wzrostem kosztéw
funkcjonowania apteki i pozwalato jej witascicielowi na wygospoda-
rowanie czasu potrzebnego na doskonalenie swoich umiejetno-
sci zawodowych powstaje potrzeba istotnego wsparcia. Dlatego ta-
kim swiadomym wyborem w najblizszym czasie stanie sie franczyza.

B Prawdy i mity o franczyzie:

PRAWDY

MITY

e Zakup licencji franczyzowej utatwia rozpoczecie e Zakup licencji franczyzowej gwarantuje

i prowadzenie wtasnej dziatalnosci gospodarczej
i zmniejsza ryzyko niepowodzenia w jej

automatycznie sukces w biznesie.

prowadzeniu. o Franczyzodz;wca powinien pomagac _
Franczyzobiorcy w codziennym prowadzeniu

e Nieprawidtowa selekcja kandydatéw na
Franczyzobiorcdw moze doprowadzi¢ do upadku
sieci franczyzowej opartej o dobrg i sprawdzong
koncepcje biznesowa.

biznesu, zwtaszcza w razie trudnych sytuacji
(strony umowy franczyzowej to niezalezne
podmioty gospodarcze).

e Franczyzobiorca musi dostosowywac koncepcje

nizszych kosztow
prowadzenia

dziatalnosci, mniejszego
zaangazowania kapitatu,
przy wyzszej marzy

i rosngcych obrotach

w otoczeniu coraz
silniejszej konkurenciji.
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korzystanie know-how Franczyzodawcy, jak rowniez sprawdzonej wiedzy
marketingowej i reklamowej wptywa na wzmocnienie marki. Silna marka
daje poczucie bezpieczenstwa i zwieksza mozliwosci biznesowe.

Rynek farmaceutyczny stoi przed procesem, ktéry zachodzi w kazdym roz-
winietym organizmie gospodarczym — konsolidacjg. Zwigzane jest to gtow-
nie z koniecznoscig zapewnienia uniwersalnej obstugi dla Pacjentow, kto-
rzy nie tylko oczekujg zwiekszonego poziomu satysfakcji z dokonywanych
zakupow, ale stajgc sie coraz bardziej mobilni chetnie poszukujg spraw-
dzonego dostawcy, do ktorego majg zaufanie.

Franczyzobiorca bez wczesniejszego
doswiadczenia biznesowego moze odnies¢
znaczace sukcesy we franczyzie.

Powodzenie dziatania placowki franczyzowej
zalezy od osobistego zaangazowania i potencjatu
rozwojowego Franczyzobiorcy.

Kazdy Franczyzobiorca powinien posiada¢ pewne
rezerwy finansowe na wypadek ,trudniejszych
czasow”.

dziatania placéwki do potrzeb lokalnego rynku
zbytu (btad ideowy).

Franczyzodawca wykorzystuje Franczyzobiorcow,
narzucajac im zrédta zaopatrzenia w towary
(dbatos¢ o jakos¢, oryginalnosc i jednorodnosc
pochodzenia produktéw danej marki).

Prawdy i mity o franczyzie | 7



B Apteki Mediq - Twdj sposob na biznes

Najwazniejsze jest
zaufanie Pacjenta

- Z nami mozesz je
budowac kazdego
dnia.

Ponizej chcielibysmy zaprezentowaé Panstwu zatozenia, korzysci, mozliwo-
Sci wspotpracy oraz wymagania stawiane naszym potencjalnym partnerom
zawarte w propozycji franczyzowej Mediq Polska Sp. z o.o.

Mamy nadzieje, iz ponizsze informacje pomogg Panstwu w dokonaniu
Swiadomego wyboru odnosnie wspotpracy z siecig Aptek Medig.

Zatozenia programu franczyzowego Aptek Mediq:

v’ Zapewnienie partnerskiej, opartej na szacunku i zaufaniu wspoétpracy.

v' Zapewnienie efektywnosci ekonomiczno - finansowej apteki franczy-
zowej (zyskownej dziatalno$ci, charakteryzujgcej sie satysfakcjonujgcym
okresem zwrotu z inwestycji), poprzez adaptacje koncepcji biznesowej
Medig, w dopasowaniu do oczekiwan Pacjenta na lokalnym rynku obstu-
giwanym przez apteke.

v’ Zapewnienie szerokiej i zréznicowanej oferty produktow, a takze ustug
farmaceutycznych oferowanych w nowoczesnie zaprojektowanych
aptekach, identyfikujgcych sie jednolitg, pozytywnie oddziatywujgcg na
Pacjenta wizualizacja.

v' Zapewnienie wysokiej jakosci obstugi Pacjentow, a takze nawigzywanie
z nimi dtugofalowych relacji, réwniez za posrednictwem nowoczesnych
narzedzi komunikacji.

v' Wspolne, state wzmacnianie pozycji marki i kreowanie wysokiej rozpo-
znawalnosci, a takze dobrej opinii marki Mediq.

v’ Zapewnienie wszechstronnej opieki Franczyzodawcy nad Franczyzo-
biorcami, realizowanej przez Centrum Obstugi Aptek - COA (zintegro-
wany system zamowien, sprawna logistyka, szkolenia, biezgce doradztwo
w rozwigzywaniu problemow, rozwoj i uatrakcyjnianie oferty apteki — seg-
mentacja asortymentu).

Korzysci wynikajgce z przystgpienia
do programu franczyzowego Mediq:
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v Funkcjonowanie pod rozpoznawalng ogéinopolska marka Mediq, do-
brze kojarzong przez Pacjentow, wspomagang szeregiem dziatan rekla-
mowych, marketingowych i relacji z mediami.

v Przekazanie w petni sprawdzonej koncepciji wizualnej apteki, zapewnia-
jacej komfort i wygode Pacjentow.

v' Korzystanie z sily zakupowej Grupy Kapitatowej ACP Pharma S.A.,
zapewniajgce atrakcyjne warunki handlowe, cenowe, promocyjne -
organizowane przez przedstawicieli firm farmaceutycznych. Zaopatrzenie
hurtowe zapewniane przez ACP Pharma.

v' Uczestnictwo w centralnie zorganizowanych akcjach promocyjnych
i reklamowych.

v’ Staty transfer know - how operacyjnego, zwigzany z realizacjg indywi-
dualnie opracowanych dla kazdej apteki planow sprzedazy, gwarantuja-
cych osiagniecie satysfakcjonujacego poziomu marzy.

v Racjonalizacja metod finansowania biezgcej dziatalnosci apteki, jak i jej
dziatalnosci inwestycyjnej poprzez dostep do zrdznicowanych narzedzi
finansowych, ograniczajgcych koszty i ryzyko prowadzonej dziatalnosci
w postaci atrakcyjnego kredytu kupieckiego.

v Redukcja kosztow, wynikajgca zarowno z zastosowania sie do instrukcji
zawartych w Podreczniku Operacyjnym Systemu Mediq, jak i ze wzgledu
na nizsze dla uczestnikow Systemu koszty ustug zwigzanych z biezgca
dziatalnoscig apteki.

v Dostep do szkolen, wiedzy i kompetencji wynikajgcych z pielegnowania
etosu zawodu farmaceuty.

v' Otrzymanie gwaranciji terytorialnej — na ustalonym terenie nie powsta-
nie inna apteka sieci Mediq.

v Stabilnos¢ dziatania — na podstawie zapisow Umowy franczyzowej,
zawieranej na okres 5 lat z mozliwoscig dalszego przedtuzenia.

v' Wsparcie biznesowo - prawne.

B Warunki wspotpracy:

v Swiadoma, przemyslana decyzja o podjeciu partnerskiej wspotpracy
z siecig Aptek Mediq.

v' Jednorazowa optata wstepna w wysokosci 30 000 PLN.

W zamian Franczyzobiorca otrzymuje:

= Mozliwo$c¢ korzystania z rozpoznawalnej marki Mediq oraz ze spraw-
dzonego know-how dotyczgcego prowadzenia apteki.

= Pakiet brandingowy - obejmujgcy kompleksowg zmiane wizualizacji
apteki oraz niektorych elementéw jej planogramu, dopasowujacy jej
wyglad do pozostatych placowek sieci: nosniki reklamy zewnetrznej,
sktadajgce sie z szyldu, semaforow z oswietleniem, oklein witryn oraz
aranzacji miejsc ekspozycji i informacji w aptece, wewnetrzna kategory-
zacja asortymentu, elementy wykonczeniowe regatow.

= Rekonfiguracje sprzetu i oprogramowania apteki umozliwiajgca jej
przytagczenie do systemu informatycznego Mediq, aby w petni korzystac
ze wszystkich sktadnikow wiedzy operacyjnej zarzgdzania placowka
apteczna.

Warunki wspotpracy
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* Pakiet dziatan promocyjno - marketingowych obejmujgcych wspar- v Potozenie: przy gtéwnej ulicy, w miejscu o silnym natezeniu ruchu pieszego lub w galerii handlowej, blisko$¢
cie w postaci materiatow informacyjnych i ich dystrybucji w pierwszych przychodni, poradni lub szpitala podnosi atrakcyjno$é lokalizacji apteki.
tygodniach funkcjonowania franczyzowej apteki, po jej adaptacji do v

standardow Medid, Tytut prawny do nieruchomosci lub lokalu (zawarta umowa najmu) na okres min. 5 lat.

v Srodki finansowe na pokrycie wydatkow zwigzanych z optatg wstepng oraz kosztami remontow i adaptacii
= Pakiet szkolen wstepnych - obejmujgcy wszystkie zagadnienia zwig- wyposazenia apteki do standardéw Systemu Medig.
zane ze sprawnym zarzgdzaniem aptekg w ramach polityki sieci Aptek v

Mediq, a takze obstuga Pacjentéw zgodnie ze standardami Medig. Prowadzenie wtasnej dziatalno$ci gospodarczej (jako osoba fizyczna lub w formie spotki osobowej albo

kapitatowej), wzglednie gotowo$c¢ do jej zatozenia.

* Bezposrednie wsparcie ze strony doswiadczonego personelu Fran- v' Gotowo$¢ do osobistego zaangazowania sie w prowadzenie apteki, che¢ podnoszenia jakosci obstugi
czyzodawey w pierwszych tygodniach wdrozenia Systemu franczyzo-

wego Mediq w aptece Franczyzobiorcy.

Pacjentow oraz umiejetno$c¢ obserwacji zapotrzebowania na zmiany stuzgce uatrakcyjnianiu oferty apteki.
v' Doswiadczenie w prowadzeniu wtasnej dziatalnosci gospodarczej.
v' Zdolnosci menedzerskie.

v Stala optata za udziat w programie wynosi 0,75 proc. od miesiecznego
obrotu netto apteki.

@ = v Adaptacja apteki przystepujgcej do umowy franczyzowej do standar-
) dow sieci Aptek Mediq. Koszty w tym wypadku obejmujg: prace remon-
towe i adaptacyjne lokalu, w ktorym znajduje sie apteka (ustalane indy- Przedstawiony System franczyzowy Aptek Mediq ma za zadanie umozliwi¢ niezaleznym partnerom fran-
widualnie), zakup dodatkowego wyposazenia apteki w celu dopasowania czyzowym utrzymanie silnej i stabilnej pozycji na rynku, a takze zwiekszy¢ atrakcyjno$c ich oferty aptecz-
jej infrastruktury do standardow obowigzujacych w sieci Mediq (ustalane nej w obliczu rosngcej konkurencji. Dzieje sie to przy stosunkowo duzej niezaleznosci Franczyzobiorcy,
indywidualnie). Naktady te sg jednak ponoszone przez Franczyzobiorce ktory dalej zarzadza swojg placowka i podejmuje kluczowe decyzje.

w ustalonym przez obie strony, dogodnym terminie dostosowawczym,
wyznaczonym mozliwosciami finansowymi Franczyzobiorcy.

Mediq Polska, w ramach umowy, wnosi wieloletnie doswiadczenie w zarzgdzaniu nowoczesng placowka
v Indywidualnie przygotowany model finansowy zawierajgcy przede wszyst-

kim: poczatkowe naktady inwestycyjne, srednig miesieczng wartos¢ ob-
rotu, osiggane udziaty w podziale na kategorie: leki bez recepty (OTC),
leki na recepte (Rx) i leki petnoptatne na recepte (Rx 100%), wartosé

marzy, Srednig miesigczng wartoS¢ zapasow, koszty dziatalnosci opera- Mozemy powiedziec, ze oferta franczyzowa sieci Aptek Mediq to pakiet gotowych i sprawdzonych rozwig-

cyjnej w rozbiciu na poszczegolne rodzaje, zysk przed opodatkowaniem, zan, dzieki ktorym biznes naszych partnerow powinien byc¢ bardziej rentowny i efektywny.
zobowigzania podatkowe, zysk po opodatkowaniu.

farmaceutyczng, wsparcie prawne i marketingowe, a takze umozliwia zwiekszenie konkurencyjnosc apteki
poprzez optymalizacje kosztow jej funkcjonowania.

Serdecznie Panstwa zapraszamy do wspotpracy w ramach oferty franczyzowej sieci Aptek Mediq.
v Zaopatrywanie sie w hurtowniach grupy (ACP Pharma S.A., Cefarm

Rzeszéw Sp. z 0.0, Cefarm Zielona Gora S.A), w wymiarze nie mniej niz

60% (czyli w zakresie pierwszego dostawcy).

Wymagania i proces doboru
Franczyzobiorcy:

v Akceptacja celow i zasad dziatania Systemu Mediq zapisanych w Umowie
franczyzowej i w Podreczniku Operacyjnym Systemu.

v Dysponowanie odpowiednig lokalizacjg apteki.

v' Powierzchnia lokalu optymalnie ok. 120 m? - 180 m? w zaleznosci
od wariantu lokalizacyjnego.
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Dotgcz do sieci franczyzowej Aptek Mediq
tel. 22 611 41 62,22 611 47 56,

Pon. - pt,, w godz. 9:00 - 17:00
franczyza@acppharma.pl

"

www.acppharma.pl
www.apteka-mediq.pl

CCS‘J@ACP Pharma



